
Strategic Growth Consulting — Services de conseil
Ce document présente les services de conseil proposés par Strategic Growth Consulting. Il
explique ce que couvre chaque service, à qui il s'adresse, le consultant assigné et les
informations générales sur le service.

Conseil en stratégie d'entreprise
Description:

Élaborez une stratégie d'entreprise claire pour améliorer la prise de décision, identifier les
opportunités de croissance et atteindre des objectifs à long terme.

Recommandé pour:
Dirigeants, cadres et startups en quête d'orientation stratégique.

Consultant:
Sarah Thompson – Consultante senior en stratégie d'entreprise

Sujets typiques:
• Plan d'affaires
• Stratégie de croissance
• Expansion de marché
• Analyse concurrentielle

Format de réunion:
• En ligne
• En présentiel

Conseil en stratégie marketing
Description:

Créez des stratégies marketing efficaces qui améliorent la notoriété de la marque,
l'acquisition de clients et la croissance.

Recommandé pour:
Les entreprises souhaitant renforcer leur performance marketing.

Consultant:
Michael Johnson – Consultant senior en marketing et croissance

Sujets typiques:
• Stratégie marketing
• Positionnement de marque
• Acquisition client
• Planification marketing

Format de réunion:
• En ligne
• En présentiel

Conseil en ventes
Description:

Améliorez la performance commerciale en optimisant les processus de vente, la génération
de leads et les stratégies de conversion client.



Recommandé pour:
Les entreprises qui souhaitent augmenter leurs revenus et améliorer leur efficacité
commerciale.

Consultant:
James Carter – Consultant senior en ventes

Sujets typiques:
• Stratégie de vente
• Processus de vente
• Génération de leads
• Acquisition client

Format de réunion:
• En ligne
• En présentiel

Conseil en IA et automatisation
Description:

Identifiez des opportunités pratiques d'IA et d'automatisation qui améliorent la productivité et
réduisent les tâches répétitives.

Recommandé pour:
Les entreprises intéressées par l'adoption de l'IA et de l'automatisation des flux.

Consultant:
David Miller – Consultant senior en IA et transformation digitale

Sujets typiques:
• Stratégie IA
• Automatisation du support client
• Automatisation des workflows
• Mise en œuvre IA

Format de réunion:
• En ligne
• En présentiel

Conseil en transformation digitale
Description:

Modernisez vos opérations en adoptant des technologies digitales et en améliorant les
processus internes.

Recommandé pour:
Les organisations en transformation digitale.

Consultant:
David Miller – Consultant senior en IA et transformation digitale

Sujets typiques:
• Transformation digitale
• Adoption technologique
• Modernisation des processus
• Stratégie digitale



Format de réunion:
• En ligne
• En présentiel

Conseil opérations
Description:

Améliorez l'efficacité opérationnelle en identifiant les goulets d'étranglement et en
optimisant les processus métier.

Recommandé pour:
Les entreprises recherchant plus d'efficacité et d'excellence opérationnelle.

Consultant:
Emily Roberts – Consultante opérations

Sujets typiques:
• Optimisation des processus
• Amélioration des workflows
• Efficacité opérationnelle
• Gestion des ressources

Format de réunion:
• En ligne
• En présentiel

Conseil RH
Description:

Développez des stratégies RH efficaces pour soutenir le recrutement, l'engagement des
collaborateurs et la croissance de l'organisation.

Recommandé pour:
Les entreprises qui souhaitent renforcer leur fonction RH.

Consultant:
Anna Wilson – Consultante RH

Sujets typiques:
• Recrutement
• Développement organisationnel
• Stratégie RH
• Gestion des talents

Format de réunion:
• En ligne
• En présentiel

Conseil en planification financière
Description:

Soutenez de meilleures décisions grâce à la planification financière, à la budgétisation et à
l'analyse de performance.

Recommandé pour:



Les entreprises en quête d'une planification financière plus solide et d'une durabilité à long
terme.

Consultant:
Robert Walker – Consultant senior en planification financière

Sujets typiques:
• Planification financière
• Budgétisation
• Stratégie financière
• Analyse de performance

Format de réunion:
• En ligne
• En présentiel

Conseil aux startups
Description:

Aidez les startups à construire des bases solides, à valider leurs idées et à se préparer à une
croissance durable.

Recommandé pour:
Startups en phase de démarrage et entrepreneurs.

Consultant:
Sarah Thompson – Consultante senior en stratégie d'entreprise

Sujets typiques:
• Modèle d'affaires
• Stratégie go-to-market
• Plan de croissance
• Opérations de startup

Format de réunion:
• En ligne
• En présentiel

Conseil en croissance
Description:

Développez des stratégies de croissance évolutives qui aident les entreprises à se
développer efficacement et à améliorer leur performance à long terme.

Recommandé pour:
Les entreprises en croissance préparant leur prochaine phase d'expansion.

Consultant:
Michael Johnson – Consultant senior en marketing et croissance

Sujets typiques:
• Croissance d'entreprise
• Stratégie de scaling
• Expansion de marché
• Plan de croissance



Format de réunion:
• En ligne
• En présentiel


